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SEKILAS TENTANG AMAZY

Berawal dari PT MagFood Inovasi Pangan yang didirikan pada
bulan Februari 2001 di bidang product & business
development yang melayani kebutuhan industri makanan di
Indonesia baik untuk skala besar, menengah dan UKM dan
sudah dikenal sebagai ahlinya bumbu-bumbu makanan.

Dengan berbekal pengalaman menangani bisnis kemitraan
dari tahun 2003, maka pada bulan Juni 2007 resmi didirikan
PT MagFood Amazy Internasional yang secara khusus
menangani bisnis kemitraan Amazy.

Amazy adalah restoran keluarga dengan menu andalan
chicken crips yang terkenal dengan kerenyahannya serta
daging ayamnya yang minim lemak, hal ini bisa terlihat dari
dagingnya yang putih bersih. Selain itu juga menu-menu
lainnya seperti potatoes crips, burger crips, fried rice crips,
spaghetti crips, soup, chicken steak, dan menu-menu
lainanya yang selalu dikembangkan sesuai kebutuhan pasar.
Tagline Amazy adalah Resto Keluarga Anda

KENAPA HARUS AMAZY

* Konsumsi daging ayam masih tinggi

= Potensi pasarnyasangat besar dan akan tetap tumbuh

= Target marketnya luas dari anak-anak, remaja dan
keluarga muda

» Merek yang sudah dikenal luas dan diterimadi seluruh
wilayah Indonesia

= Asli produk Indonesia dan mempunyal produk yang
terbukti diterima selera pasar

= Telah berpengalaman di bisnis kemitraan dari tahun 2003

» |[novasi preduk-produk baru

* |nvestasi kemitraan yang terjangkau

KEUNGGULAN
KONSEP BISNIS AMAZY

* Bukan preduk musiman, sehingga life eycle bisnisnya panjang

* Mempunyai team Research & Development di bidang
food & beverages dan konsep marketing yang handal

* Training lengkap mulai dari rekrutmen karyawan, teknis
memasak, pelayanan, adminstrasi, penjualan dan promosi

» Penggunaan bahan baku lokal dildaerah setempat
sehingga bisa menekan biaya produksi karena tidak
dibebanilbiaya pengiriman yang tinggi

* Disediakan paket peralatan operasional

= Support yang berkelanjutan

* Brand building yang berkesinambungan

UNIQUE POINTS

= Fried chicken yang kerenyahannya tiada dua,

+ Daging ayamnya putih bersih karena melalui proses
pembersihan lemak dan lendir yang menempel pada
daging ayam, sehingga dapat dihasilkan produk ayam
dengan kualitas terbaik.

* Penggunaan 20 jenis bumbu rempah alami berkualitas,
menghasilkan bumbu dengan kualitas tinggi

s Menu makanan dan minuman yang variatif

= Bergantung kepadasistem, bukan pada keterampilan
individu




PERSYARATAN MENJADI
MITRA AMAZY

= menyukai usaha di bidang food & beverage

= memiliki dana yang cukup untuk investasi usaha
mempunyai lokasi potensial yang diperuntukkan untuk
membuka usaha

siap terjun langsung dan terlibat dalam operasional usaha
memiliki kompetensi dan ketekunan dalam mengelola usaha
bersedia mengikuti pelatihan yang diwajibkan pihak Amazy
siap bekerjasama dan melaksanakan sistem operasional
sesuai dengan Standar Operasional Prosedur (SOP) yang
ada dan menaati aturan-aturan yang diberikan oleh

PT MagFood Amazy Internasional
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Luas Outlet G-10 m#*

Jangka Waktu 5 tahun

i Rp 25 Juta
Peralatan Rp 55 Juta
Ep 5.Juta

Ep 85 Juta

Set Up & Training

al Investasi Awal
(diluar renovasi & sewa tempat)

Sewa Merek/Bulan

/ Rp 500 Ribu

2%

Ep 2o Juta

FASILITAS YANG DIDAPAT
MITRA USAHA AMAZY

B

Berhak menggunakan merek Amazy selama 5 tahun
Standard Operational Procedure (SOP) lengkap

Quality control dan maintenance

Peralatan outlet lengkap mulai dari meja kursi, meja
kasir, POS kasir, hotcase display, peralatan masak,
peralatan makan-minum, freezer, chiller dil.

Paket promosi (neon box merek, neen box menu,
banner, fiyer, spandulk dil)

Bahan baku operasional awal berupa bumbu, kemasan &
sambal

7. Uniform
8.
9. Training teknis masak, pelayanan, penjualan, promasi,

Design interior

administrasi dan pembukuan

10:Pendampingan pada saat operasional awal

20-30 m*

& tahun

Rp 50 .Juta

Rp go.Juta

Ep 1o Juta R
Rpi5

Rp 1.Juta

15-20 ¢ bo-70 m?

&5 tahun & tahun
Rp 50 .Juta ip 75 .JJuta
Ep go.Juta Rp 160 .Juta
10 Juta

Rpiso Juta

Rp1.Juta

1 - r
2% 2%

Ep aoJuta



ANALISA RETURN ON INVESTMENT (ROI)
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TIPE MINI CONTAINER

Paket Franchise : Bp 85.000.000 55—

Renovasi (Rp 3000000 L Amary
Investasi Awal : Rp 88.000,000 l_l_ll.._l'].l1

Payback Period : 16 bulan A———
Target Penjualan : . fmazy
Rp 27 juta/bulon —d

Cash in
Sales | Hari :Rp  800.000

Sales Rata-Rata/bulan (30 hari) ~ :Rp 27.000.000

Cash Out
Variable Cost [50%)

Fixed Cost

Gaji + Komisi Pegawai (19% :Rp 5.000.000
Sewa Tempat (4% :Rp 1.000.000
Overhead Cost (4%) :Rp 1.000.000
Sewa Merk :Rp 500.000
Biaya Promosi (2%) :Rp 540,000

:Rp13.500.000

Nett Profit/ Bulan (20%) :Rp 5.460.000

TIPE FOOD COURT
Paket Franchise : Rp 150.000.000  [EESS=———

Renovasi :Bp 95.000.000
Investasi Awal : Bp 185,000,000

Payback Period : 20 bulun
Targel Penjualan
Bp 37 juta/bulon

Cash in
Sales / Hari :Rp 1.900.000
Sales Rata-Rata/bulan (30 hari)  :Rp 57.000.000

Cash Out
Variable Cost (45%)

Fixed Cost

Gaji + Komisi Pegawai (15%)
Sewa Tempat (16%) :Rp 9.000.000
Overhead Cost (6%) :Rp 3.500.000
Sewa Merk :Rp 1.000.000
Biaya Promosi (27) :Rp 1.140.000
Nett Profit / Bulan (17%) :Rp 9.450.000

:Rp 25.650.000

:Rp 8.400.000

Catatan :

Semua biaya diatas (kecuali pembayaran bulanan) adalah perkiraan biaya. Semua perhitungan biaya akan dilakukan berdasarkan Feasibility Study secara kemprehensif.
Tidak termasuk biaya: Property, ljin Usaha, Pajak, Biaya renovasiintericr & eksterior outlet; Biaya survey lokasi : Jawa Rp 3 juta, Sumatera dan Kalimantan Rp'd Juta.
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TIPE EXPRESS

Paket Franchise : Rp 150.000.000
Renovasi tRp 30.000,000
Investasi Awal : Bp 180.000.000

Payback Period : 19 bulan
Target Penjualan
Rp 34 juta/bulan

Cash in
Sales | Hari
Sales Rata-Rata/bulan (30 hari)

Cash Qut
Variable Cost (50%)

Fixed Cost

Gaji + Komisi Pegawai (18,5%)
Sewa Tempat (5,5%)
Overhead Cost (5%)

Sewa Merk

Biaya Promasi (2%)

Nett Profit/ Bulan {17%)

(.._!_'

:Rp 1.800.000
: Rp 54.000.000

: Rp 27.000.000

Rp10.000.000
‘Rp 3.000.000
:Rp 2.500.000
‘Rp 1.000.000
‘Rp 1.080.000
‘Rp 9.420.000

TIPE MINI RESTO

Pakel Franchise : Rp 250.000.000
Renovasi : Bp 100,000,000
Investasi Awal : Rp 350,000,000

Payback Period : 25 bulan
Target Penjualan
Rp 81 juta/bulan

Cashin
Sales | Hari
Sales Rata-Rata/bulan (30 hari)

Cash Out
Variable Cost (50%)

Fixed Cost

Gaji + Komisi Pegawai (18,5%)
Sewa Tempat (6%)

Overhead Cost (4%)

Sewa Merk

Biaya Promosi (2%)

Nett Profit | Bulan (17%]

:Rp 2.700.000
:Rp 1.000.000

:Rp 40.500.000

:Rp 15.000.000
:Rp 5.000.000
:Rp 3.000.000
:Rp 2.000.000
:Rp 1.620.000
:Rp13.880.000




Arnazy di Jermber Amazy di Surabaya

LANGKAH MENJADI
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mengisi formulir
pendaftaran mitra usaha

i 2

\

survey lokasi, penjelasan

Loperasional. time schedule
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penandatanganan kontrak

kerja sama
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[pembayaran investasi 70%
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operasional
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pengerjaan renovasi outlet [F' enyiapan peralatanJ
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training karyawan,
persiapan pembukaan




OUTLET KAMI ADA DI KOTA:

Jakarta, Tangerang, Bogor, Cilegon, Cirebon, Indramayu, Kebumen,Purwokerto, Wonosobo,Surabaya, Malang,Jember, Denpasar,
Kuta, Gianyar, Tabanan, Kelungkung, Mengwi (Badung), Ende (Flores), Ruteng (Flores),Bima, Tobelo (Maluku Utara), Gorontalo,
Bulukumba, Kutai Barat, Sampit, Banjarmasin, Palembang, Bangko, Muara Bungo, Kuala Tungkal (Jambi), Pekanbaru dan
menyusul kota-kota lainnya baik Provinsi dan Kabupaten/Kotamadya.

Lebih dari 100 outlet seluruh Indonesia dan Malaysia. - ’;
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Lomba Mewarnal

Informasi Hubungi :
PT. MAGFOOD AMAZY INTERNASIONAL

Jalan Duren Tiga Raya No.46 Pancoran, Jakarta Selatan
Indonesia 12760

Phone : +6221 7919 3162 / 79195134

Fax : +6221 7919 5364

Hotline : +62816866251 / +628118407160

Email : magfood@cbn.net.id
www.magfood-amazy.com

Efj Amazy Family Resto Amazy_resto

You

sl Amazy Family Resto Amazyresto. official




